KDO NECHYBUJE,
NEPODNIKA

Tipy a zkuSenosti, které predejdou velké ztraty

penéz a akceleruji vase podnikani

1. TIP

JAK ZISKAT VYSNENEHO
ZAKAZNIKA DIKY

SPRAVNEMU STANOVENI
CENY SVEHO PRODUKTU

VySe ceny urcuje zdkaznika.
Setkate se s tim nejvice v online
prodejnach typu wish.com,
alibaba.com nebo ebay.com.
Najdete tam shodné produkty se
shodnym popiskem i fotografiemi,
ale cena bude rozdilna. Neni to
chyba prodejce. Jeden produkt je
prodavan stejnym prodejcem treba
tfikrat nebo i vicekrat.

Dulvodem je, Ze kazdy Clovék ma
predstavu o tom, kolik by chtél
utratit za dany produkt. Muze jit
tfeba o nakup stojanu na mobilni
telefon. Ma predstava je, Ze
kvalitni stojanek poridim za 500
korun.

Jestli bude vyrazné levnéjsi,
nebudu jeho kvalité dvérovat.
JenZe v Ciné tento stojanek dokazu
koupit uz za 150 korun. Nikdy bych
si jej nekoupil, protoze je to moc
levné a levné znamenda nekvalitni

(ne vzdy, ale vétSinou).

ROZDILNE CENY, STEJNY
PRODUKT

Proto ¢inSti obchodnici (a nejen
CinSti) prodavaji produkt za 150
korun, 300 korun a pak 500 korun.
Sahnu po tom drazsim, pokud se
mi nechce analyzovat svUlj ndkup.
Mnoho lidi se to nechce prodirat
desitkami inzerat( a studovat
jejich pro a proti a tak zaplati vice
za stejnou véc, co by mohli mit
levnéji. Prodejce nema co ztratit.
Mohl by prodat za 150, ale sem
tam se nékdo chytne za vysSsSi
cenu.

Cenovy rozdil nemusi byt tak markantni, sta¢i jen par korun a bude to také

fungovat.

Funguje to i obracené. Stanovim cenu své sluzby. Za predpokladu, Ze cena
bude pouze jedna a nebudu si hrat na ¢inské prodejce. Jenze kolik bych si
meél zadat? Co kdyZ to bude moc a nikdo nekoupi? Nebo to bude malo a taky
nikdo nekoupi, protoZze ma sluzba nebude dvéryhodna a budu mit “divné”
zakazniky, se kterymi se mi nebude chtit spolupracovat?
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JAK STANOVIT CENU SVYCH SLUZEB

Nemam vyrobni naklady, je to
prece sluzba. Délam z domova.
TakZe ani kancelar neplatim a
nemdm ani sekretarku nebo drahy
kavovar a drahy Apple monitor,
abych dojal své zdkazniky. Podle
¢eho mam urcdit cenu? Metod

na urceni ceny je nékolik.

MUZu jit jeSté dal a ur¢im cenu
diky povahy mého produktu
a zakazniku, které chci mit:

Podivam se na konkurenci a tak
néjak to odhadnu. Nebo si
vypocCitam své naklady na tvorbu
sluzby. Nebo si stanovim mési¢ni
Castku, kterou chci dosdhnout,
prfihlédnu k tomu, kolik lidi jsem
schopny obslouzit denné, jaké jsou
naklady a tim stanovim cenu.

A) levné pro masovy prodej
B) stFedni
C) luxusni s minimalni produkci

Nabizend hodnota
% OBR1
AM.cz /
PREMIOVY
PRODUKT
Cena
produktu 40 /
STREDNI
NABDIKA
S
20 y
VSTUPNI
PRODUKT

o

Vyhody produktu,
jak je vnima zékaznik

Mohu také udélat pokus omyl. Uvidim, jaka cena pritdhne zdkazniky,
které chci mit a kdy je to moc levné. Kazdy mésic budu ménit cenu a
analyzovat prodeje, zakazniky, mé naklady vs. prijmy apod.

Vlastni zkuSenost z podnikani v Anglii, kde jsem pronajimal pokoje
a pomahal shanét praci a dalSi drobnosti.
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E-MAIL, YOUTUBE,
PODCAST

Diky YouTube kanalu jsem nepfiSel o firmu

2. TIP

DELEJTE JEN TO, CEMU
VELMI DOBRE ROZUMITE

Zalozil jsem firmu a mél jsem hned
néjaké zakazniky, kteri chtéli
bydlet v Anglii. Mél jsem velké
Stésti, protoZe hodné podnikatelt
nejdrive nabidne produkt a viubec
nevi, jestli ho prodaji nebo
neprodaji. U mé to bylo jiné.
Nikdy, nikdy bych nedoporucoval
rozjizdét podnikani v oblasti,
kterou dobre neznate. Nikdy. Je to
sebevrazda.

Kdyz jsem zakladat svou agenturu,
meél jsem zkuSenosti s Ceskymi
agenturami, kde jsem byl jako
zdkaznik. Bydlel jsem pres tyto
agentury v Londyné

a Manchesteru. Poznal jsem, jak
véci chodi. Kde a jak hledat
nemovitosti, jak obsluhovat
zdkazniky (hlavné diky praxe

z banky) a ziskal jsem jistotu,

Ze néjaké ndjemniky u nas najdu.
Zkratka pustil jsem se do trhu,
ktery byl uz zavedeny, v byl také
v rozkvétu a mél svého zakaznika.
Zadna prevratna novinka.

PRACE PRO LONDYNSKOU
BANKU

Bydlel jsem v Londyné a pracoval
v HSBC bance na Kings Cross.
Prace mé po par meésicich prestala
bavit a tdhlo mé to vic a vic

k vlastnimu podnikani.

Udélal jsem si par nacrtkd na
papir, podival se na konkurenci

a naSel si web developera, ktery
mi mél udélat web. Byla to slepa
cesta, byl to angli¢an a sluzby mé
firmy Hura do Anglie (dnes Hura
do svéta) byly vyhradné pro
Cechy a Slovaky. Utratil jsem pres
sto liber, prerusil praci na webu

a naSel si Ceského marketaka,
ktery mi pomohl s texty, naucil
meé psat pravidelné blog,
specifikovat klientelu a ukazal mi,
jak si sdm vkladat texty na web.
Mezi tim jsem se prestéhoval zpét
do Manchesteru, nastoupil v dalsi
bance, zaroven v baru a zacal
pritom podnikat. Pro mé v té dobé
Spaneélska vesnice. VSe se ale
rozjelo.
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DIKY NOVEMU VZDELANI JSEM ZACHRANIL SVOU

FIRMU

Béhem nékolika mésicl jsem
otevrel Sest domU, kde jsem
ubytovaval Cechy a par Slovakad.
Hledal jsem jim zaméstnani, otviral
ucty v bankach a zajiStoval
pojiSténi. Jenomze ma malicka
agentura méla jediného
zaméstnance, me.

Navic jsem mél jen tyden dopredu
domluvené nové klienty. To je
velmi malo na to, abych klidné spal
a firmu mohl déale rozvijet.

Absolvoval online marketingovy
kurz Davida KirSe a jeho Milionové
Impérium.

Na tu zménu, kterou mi to prineslo,
nikdy urcité nezapomenu. Kurz mi
pomohl naucdit se néco, co jsem
tenkrat neznal.

Psat poradné blog, tocit videa na
YouTube, napsat ebook

a vénovat se emailovému
marketingu. Asi tfi mésice po
kurzu jsem mél nékolik videi, kde
jsem pomahal lidem, jak si vSe v
Anglii zafridit sami. Dodnes mam
tato videa na YouTubu a maji
hodné shlédnuti. Moc pySny ale na
svUj vykon nejsem. VSe pUsobi
velmi uméle, amatérsky a komicky.

Uklizec Iepe placenaprace ()
nez hanker

Ceslca televize

Nahravani s Ceskou Televizi u mé doma
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PONAUCENI Z CHYB, KTERE VY NEMUSITE UDELAT.
PRACE NA DALKU MA TAKE NEVYHODY, ZEJMENA

POKUD JDE O ZAMESTNANCE

1.Ponauceni

Nespoléhat se pouze na jednu
osobu. Pozdéji jsem zaucil
pomocnika na par hodin tydné,
ktery mohl v podobnych situacich
zasahnout a ja bych tim ziskal

aspon par dnl na reSeni problému.

Sice to jsou vydaje navic, kdyz se
nic nestane, ale nahraditelnost je
velmi duleZita.

Naklady ve vyhrocené situaci,
kdy prijdete o stéZejniho Clovéka,
mohou pojmout vynos malé firmy
za cely mésic.

Mnoho malych podnikatel( bud:
A) vSe reSi sami, aby nemuseli
nikoho najimat

B) spoléhaji pouze na jednu osobu

2. Ponauceni

KdyZ se spoléhate na jednu osobu,
ktera je schopna a déla pro vas
hodné véci, ma pak dojem, Ze
buduje firmu s vami nebo dokonce
za vas. Cini si naroky na vysoké
odmény a ma pocit, Ze ji patri pulka
podniku.

Jenomze si neuvédomuje, Zze do
toho neinvestoval jedinou korunu,
riziko nese nulové a ma svou mzdu
jistou na rozdil od majitele.

Je proto lepsSi drzet takového
Clovéka na uzdé, snizit pracovni
napln a vykryt hodiny jinym
zaméstnancem. Je lepSi mit
Clovéka, ktery pracuje na 70%
oproti vam, s tim se spokojit, nez
prijit o firmu.

A SAMI SEBE

Odkaz na video na YouTube zde
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